
では、主催は何を提供するのか、
講師は何を伝えるのか
参加者はどんな価値を受け取るのか

参加者が貴重な時間とお金を
使ってもいいと思う価値とは
どのようなものかを探ります。

セミナー作家の関わりの中でも
特に重要な部分です。

～扱うべき現実～
・伝えたいことはあるけども、実際にどうしていいのかわからない。
・講座を開催するけれども、どのように運営していけばいいのかわからず、手探りのまま止まってしまった
・企画書の提出の機会はあるけれども、どう伝えていいかわからない。自分がふさわしいのか疑問になってきた

そして価値を提供するための行動を
適切に行っていきます。

＜講師の方へ＞

厳しい守秘義務のもと、
専門的な相談請負から、プロモート、
コンテンツ開発、企画書支援など
講師の方の活動をバックアップします。

＜主催の方へ＞

運営に必要なToDoの提供から

主催者育成、マーケティング支援
当日のマネジメント代行、
専門的な相談請負など、
未経験の方でも企画が打てるように
支援いたします。

＜その他＞

先の手順はプロコーチを初めとする
専門職の方にも応用いただけます。

プロコーチ向けのサポートも
随時受け付けております。

・ちらし作成 ・ホームページ作成支援
・申し込みサイト作成
・マネジメント資料作成 など
知識や経験がないことで止めてしまう
技術的な要望に対応できます。

未来を定めた後は、今現実で
起きていることを適切に把握します。

対象となる業界・人に何がおきているか
誰がパートナーとして動いてくれるか

これからの結果を出す観点で
今起きていることをしっかり観察すると
とるべき行動が自然と湧いてきます。

参加者にはどんな未来があるのか
講師としてどんな結果を創るのか
主催としてどんな結果を創るのか

その未来・結果から来るための
コンテンツ開発・講座運営・
プロモート戦略を 実現するため
講師・主催の本来の能力を引き出し、
纏め上げ、参加者に結果を出せる
企画・講座を創る

現実化する手段の提供

②今何が起きているのか

セミナー作家の価値観ではなく、
ご自身が「どんな結果を創りたいか」
を引き出す会話が中心となります。
その際「未経験」であることは
行動する観点を提供してくれるだけで
止める理由にはなりません。

未経験でも実現可能にする会話

④そしてただ適切にやる

・講座現場マネジメント経験
・少人数単発セミナー

～200人規模の宿泊付企業研修まで

の多種多様な主催経験に基づき
具体的なノウハウ、観点を提供します。

「本当はどんな未来に
進んでいきたいのか」

目先のセミナー・講座の開発だけではなく
参加者はどう変わることができるか
創り手である講師・主催自身が
どこに進みたいかを現段階で
明らかになるだけ明らかにします。

セミナー・講座・企画創りは
未来を定めるところからスタートします。

①どんな未来にするのか

③価値はあるのか

セミナー作家 奥本芳啓のセミナー・講座の創り方

～基本コンセプト～

専門性

セミナー作家が喜んで前進させていただきます。

セミナー作家だからこそ提供できる価値

不明確さ 抵抗感停滞感

Welcome!!

無料プレセッションにて「①どんな未来にするのか」～「③価値はあるのか」を実際に行います。

okumoto@c-commu.com までご連絡くださいませ。 【詳細は裏面にございます】

普段の取り組み方をご紹介し、「セミナー作家とは」の説明と変えさせていただきます。



無料プレセッションの後は・・・

時間：30分～1時間程度
形式：対面、skype、電話より選択
料金：無料
メリット：「企画を通す（実現する）」観点からの企画の検討

セミナー開催、講座内容の探究でも応用可能
初回の内容だけでもご自身で進められる

無料プレセッションのご案内

無料プレセッション概要

無料プレセッションが最も効果を発揮する方

・漠然としたまま、講座やセミナー、企画を止めてしまっている方
・やりたいことはぼんやりと見えているが、不明確なことがたくさんあることで止めてしまっている方
・やることを抵抗していることはわかっているけど、動くことができない方

この状態を終わらせることが無料プレセッションの目的です。

・どんな結果を創りたいのか
・今どんなことが起きているのか
・何を伝えたいのか（企画としての価値はあるか）
ご自身で作成された企画書をお送りいただいた
場合には専門的な観点からフィードバックします。
（ただし、返答が遅れる場合があります。）

内容：

特典：

など、関わり方によって、サービスメニューやコンテンツ、料金が変わりますので、
詳細はプレセッションの後お伝えさせていただいております。

プロフィール

奥本 芳啓 （おくもと よしひろ）

ClearCommunication所属
セミナー作家
ビジネスコーチ
東京コーチング講座主催

1980年生まれ。奈良県出身。
学生時代にマクドナルドの店舗責任者を体験し経営の観点を養うとともに
人材教育に注力し、店舗内教育を再構築することで生産性を150％にする。
その際に人材教育がいかに売り上げ・業績に貢献できるかを体感する。

2003年に株式会社ホロンシステムにシステムエンジニアとして入社

システム開発業界にて論理的な物事の構築方法を習得し、
2005年、会社に志願し社内教育担当となり、社内研修制度の構築に携わり
社員研修主催業務を行う。また同時期から新入社員研修の講師も行う。
2008年退職後、ClearCommunicationのビジネスコーチとし
講座・研修・セミナー開催経験を活かし、セミナー作家としての事業を開始する。

＜実績＞
セミナー作家

・企業研修企画
・セミナー講師戦略策定コンテンツ作成
・岸英光コーチング講座企画 など

ご連絡先

（電話）
070-5458-5825

（E-Mai）
okumoto@c-commu.com

（Webサイト）
http://c-commu.com

気軽にご連絡ください!!
ビジネスコーチ
・経営者対象コーチング
・研修講師対象コーチング
・コーチ対象コーチング など

申込方法：okumoto@c-commu.com までご連絡下さい。

プロ講師の方・・・ 講座主催の方・・・

専門相談 講師向けセッション
コンテンツ開発 企画書作成支援 など

専門相談 主催育成 マネジメント代行
事務局運営支援 企画書作成支援 など

ブレーントラスト・相談相手として 企画実現の支援者として


